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Niederlassung

Kenn-Nr.: 24 12 N 01
lhre Aufgabe:

e Sie leisten einen wichtigen Beitrag zum Unternehmenserfolg durch Festigung bestehender
Kundenbeziehungen sowie Gewinnung von Neukunden fir unsere umfangreiche Produktpalette.

e |hre Vertriebsziele erreichen Sie durch intensive technische Beratung und Betreuung von
Heizungsfirmen sowie Ingenieur- und Planungsbiros in Ihrem Verkaufsgebiet, das Sie von Ihrem
Wohnort aus bereisen.

e Den Markt haben Sie kontinuierlich im Blick, tragen Umsatzverantwortung und reprasentieren die
Marke Weishaupt Uberzeugend.

Ihr Profil:

¢ Sie haben eine abgeschlossene Ausbildung in der Heizungs-, Kalte-, Klima- oder Elektrotechnik und
eine Fortbildung zum Meister oder Techniker.

¢ Im Verkauf technischer Produkte verfligen Sie bereits Uber Erfahrung und zeichnen sich durch hohe
Beratungskompetenz sowie ein verbindliches Auftreten aus.

¢ Mit Branchenkenntnissen und Verstandnis fur die Rolle des Handwerks im Markt sind Sie Partner lhrer
Kunden.

Wir bieten lhnen:

Umfassende Einarbeitung und direkten Kontakt zu einem kompetenten Innendienstteam

Permanente Weiterqualifizierung durch kontinuierliche Schulungen in der Niederlassung sowie in
unseren Schulungszentren

Mdglichkeiten der Weiterentwicklung in Niederlassung oder Stammhaus

Leistungsgerechte Vergltung mit Fixgehalt und Umsatzprovision, einen neutralen Firmenwagen auch



zur privaten Nutzung, attraktive Sozialleistungen eines tarifgebundenen Industrieunternehmens
sowie betriebliche Altersversorgung

Wenn Sie lhre Zukunft mit uns gestalten wollen, freuen wir uns, Sie kennenzulernen. Bei Fragen rufen Sie
uns einfach an. Ihre Bewerbung senden Sie bitte an unsere Niederlassung.

Kontakt

Jorg Wierzba Jetzt online bewerben!

Max Weishaupt SE Formular ausfillen
In der Steinwiese 25 und abschicken.
57074 Siegen

Tel.: +49 271 66042-20
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